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Dos nuevos distribuidores de Maxcolor Sudamericana

Maxcolor Sudamericana S.A. anuncié la designacion de na de distribuidores" dice Alfredo Colman, gerente general
dos nuevos distribuidores para sus productos en América Imprex S.R.L. y comenta: "Algo clave para nosotros fue con-
Latina para apoyar el rapido crecimiento de sus negocios tar con todas las certificaciones de Maxcolor, que en
y las oportunidades de expansion en toda la region. Paraguay no existian a este nivel, esto nos permite ofrecer-
Maxcolor Sudamericana S.A. ha nombrado a Luis le hoy al cliente, que antes usaba solo un OEM; un produc-
Brunelli y Cia. S.R.L., ubicada en la ciudad de Rafaela, to de mayor calidad y que siga ahorrando los costos. Como
Provincia de Santa Fé, Argentina, y a Imprex S.R.L., de decimos, le ofrecemos un mejor negocio".
Asuncién, Paraguay, como distribuidores autorizados de
Maxcolor. “Conforme la demanda de nuestros productos aumenta en
Latinoamérica, nuestros dealers y clientes requieren una red
Desde el pasado mes de Junio, Luis Brunelli y Cia. dedicada de distribuidores eficientes y eficaces para garan-
S.R.L. codistribuye en toda la Argentina conjuntamente tizar la entrega oportuna de productos y el soporte de ven-
con los 2 distribuidores ya existentes: Colmat S.R.L., con tas", dice Pablo Papa, Gerente Regional de Maxcolor
base en Capital Federal y Daphne S.R.L., con base en la Sudamericana y agrega "El incorporar a Imprex S.R.L y a
Ciudad de Cérdoba, mientras que Imprex S.R.L., aten- Luis Brunelli y Cia. S.R.L. a nuestra red de distribuidores en
dera a los clientes de todo Paraguay. la region responde a las crecientes necesidades de este
mercado en expansion y permite a los dealers de Maxcolor
Luis Brunelliy Cia. S.R.L. e Imprex S.R.L., fueron selec- en estos paises concentrarse en seguir ofreciendo el maxi-
cionados por su profundo conocimiento de los mercados mo nivel de servicio al cliente.”

que sirven, su capacidad para abastecer localmente a
los dealers y hacer que los productos Maxcolor estén dis-
ponibles en su pais

“El comercializar cartuchos
alternativos de calidad, nos
ofrece la invalorable posibi-
lidad de contar con produc-
tos con un atractivo mar-
gen de ganancia, inusual
en el rubro informatico; asi
como la alternativa de
expandir la cartera de
clientes, considerando
también algunos que no
pertenecen necesariamen-

te al gremio de la computa- Acerca de Luis Brunelliy Cia. S.R.L.

cion. Cabe mencionar también que la marca realiza un Nace hace mas de 40 afios con el objeto de abastecer el

fuerte apoyo comercial desde su filial nacional.”, nos mercado de autopartes, en el afio 2004 afiade a sus divisio-

comenta Alejandro Pruvost, Gerente Comercial de Luis nes permanentes el area Informatica. Gradualmente logra

Brunelli y Cia. S.R.L. ubicarse entre los principales mayoristas del rubro, con la
finalidad principal de lograr un vinculo estrecho con sus

“Tenemos muchas expectativas del vinculo comercial clientes, ofreciendo no sélo articulos, sino también solucio-

con Maxcolor y hemos habilitado nuevas oficinas corpo- nes y asesoramiento para alcanzar la adaptacion continua

rativas en una zona comercial muy importante de la ciu- que este rubro requiere.

dad de Asuncién. A mediano plazo pensamos expandir

nuestras operaciones a nivel pais a través de una cade- Av. Int. Octavio Zébboli 812 - Rafaela - Santa Fe - Argentina
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Acerca de Imprex S.R.L.

Nace en Paraguay basado en una oportunidad latente en el
mercado de insumos, una empresa con una vision amplia
del sector, un enfoque mas corporativo; que pueda ver al
negocio mas alla de vender solo un producto mas para
imprimir. Por ello apunta a proveer la mayor calidad no solo
en productos sino también en el servicio a través de una
atencion personalizada.
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